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Introduktion

® David Marhauer-Nimb

* Civilingenier i Baeredygtig Energi fra DTU
® Projektleder hos Dansk SymbioseCenter

* Kommunikationsansvarlig for Dansk SymbioseCenter og Kalundborg
Symbiose

® Deltog i Green Networks “"Grgnne Forandringsagenter”-kursus




Introduktion

® Kortom jer

® Baggrund
® Motivationer

® Kendskab til cirkulzer gkonomi og baeredygtighed




Baggrund

Cirkuleer gkonomi
Fra lineaer til cirkuleer
Industriel symbiose

Screening af virksomheder



Langtidsplanlagning

® KLS Pureprint

® Andrede hele deres production

® Harudtalt at de nok ikke ville eksistere | dag uden det valg

® Kalundborg Symbiose
® Udviklet sig organisk

* LEGO, VELUX, IKEA, m.m.




Langtidsplanlaegning
Fordele
Resiliens
fndring af mindset

Nye forretningsmuligheder

Nye kundegrupper



Langtidsplanlaegning
Vaerktojer
- Business Model Canvas
- Stakeholder analysis

e SWOT-analysis




Langtidsplanlaegning
Opsummering

® /Andring af mindset

® Start af intern dialog i virksomheden




Innovativ
produktudvikling

* Vigtigheden af mindset
® Historie: Rejepilleri og foderproducent

® Historie: Kalundborg Symbiose




Testimonials

Centralregeriet

® https://www.youtube.com/watch?v=Eyg7cOgrdZg

Scandinavian Packaging

® https://www.tv2lorry.dk/artikel/hjaelp-til-virksomheder-bliv-miljoeri
gtige-og-scor-kassen



https://www.youtube.com/watch?v=Eyg7cOgrdZg
https://www.tv2lorry.dk/artikel/hjaelp-til-virksomheder-bliv-miljoerigtige-og-scor-kassen
https://www.tv2lorry.dk/artikel/hjaelp-til-virksomheder-bliv-miljoerigtige-og-scor-kassen

Certificering

® Hvilke certificeringer er der?
® Hvem er de for?

® Pros and Cons




Certificering

Hvilke certificeringer er der?
® |ISO-certificeringer: 14001, 9001, m.m.

® Produkt-certificeringer: Svanemaerket, Neglehullet, m.m.

Hvem er de for?

® Ofte mere veletablerede firmaer der kan klare de kontinuerlige krav

Pros and Cons
® Ofte dyre, men kan give en forgget kundebase

¢ Ofte “kun” en brand-veerdi




Konklusioner

Data/mapping/kortlaegning

* Hvad end | optimerer internt | en virksomhed eller pa et product — Serg for at | har al
information der er tilgaengeligt

Mindset

® Veer altid dben overfor nye muligheder og samarbejder — Se muligheder, ikke forhindringer

® Eksternt mindset — Offentligheden eftersperger mere grent

Trust/tillid

® Samarbejder er sveere at fa til at fungere uden

* Virksomhedens omdemme — Er svaert at fa tilbage hvis man ferst taber det



LinkedIn https://www.linkedin.com/in/davidmarhauernimb/

Tak for Twitter https://twitter.com/marhauernimb
jeres tid

E-mail dmn@damani.dk

Systems make it possible
People make it happen
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Introduktion




